immaobilier

Par Stéphane Lelivre
et Stéphane Ghaix-Bryan,

Notaires, Président et rapportewr de la

3 commisaion du 105 Congrés
des notatres de France

Nouveaux regards
sur la vente 2 la découpe

A Poccasion de Pétude de

fa division de 'immeuble bati,
théme de la 3*™ commission

du 103" Congrés des notaires
de France, il nous a paru
indispensable de revenir

sur les différents droits de
préemption cuverts a I'oceupant
de I'immeuble en cas de vente.
Cette étude nous a amenés a
revenir sur le droit de préemption
issu de la loj du 31 décembre
1975, sur les accords collectifs
des 9 juin 1998 et 22 mars 2005,
et plus particuliérement sur

le nouveau droit de préemption
institué en 2006 par la loi

dite <« Aurillac ».

prés de nombreuses modifica-
tions et des navettes entre le
i Sénat et 'Assemblée nationale,
le recours § une commission mixte
paritaire, un débat trés médiatisé,
la loi « relative au dreit de préemption
et d& la profection des locataives en cas
de vente d’un immeuble » a été adop-
tée le 13 juin 2006.

11 est inséré un nouvel article 10-1
dans la lei du 31 décembre 1975, que
nous reproduisons ci-aprés partielle-
ment :« Préalablement d la conclusion
de la vente, dans sa totalité et en une seule
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Jois, d’un immeuble & usage d’habitation
ou d usage mixte d’habitation ef profes-
sionnel de plus de dix logements au pro-
Sit d’un acquérenr ne s’engageant pas 2
proroget les contrats de bail a usage d’ha-
bitation en cours d la date de la conclu-
sion de la vente afin de permettre & chaque
locataire ou oecupant de bonne foi de dis-
poser du logenient qu’il occupe pour une
duiée de six ans & compter de la signa-
ture de Uacte authentigue de vente qui
contiendra la liste des locataires conzernés
par un engagement de prorogation de bail,
le bailleur doit faire connaftre par lettre
recommandée avec demande d’avis de
réception @ chacun des locataives ou ocou-
pants de bonne foi Vindication du prix et
des conditions de la vente, dans sa tota-
lité et en une seule fois, de Vimmeuble
ainsi que Uindication du prix et des condi-
tions de la vente pour le local qu’il occupe ».
Cette loi institue ainsi an nouveau
droit de préemption lors de la vente
de la totalité de I'immeuble.
Lalecture des travaux préparatoires (1)
permet de bien comprendre son
objectif :« En restreignant les conditions
de la cession “en blo¢” &’immeubles de
logements, le dispositif de préemption
devrait supprimer, & terme, les ventes en
bloc effectudes par les bailleurs institution-
nels au profit d’acquérenrs personnes
morales qui, une fois Uimmenble acquis,
procédent & sa découpe en tirani une forte
plus-valie par rapport au prix payé
pour Pimmenble vendu en bloc. De ce
point de wvue, sermit donc de facto
supprimée Uintervention d’intermédiaires
souvent accusés de faire de fortes plus-
values immobilitres sans risque et sans
investissepnent »,

| — GHAMP D’APPLICATION
ET EXCLUSIONS

Le texte vise « la vente, dans sa totalité
et en une seule fois de tout immeuble a
usage d’habitation ou & usage mixte d’ha-
bitation et professionnel de plus de dix
logements (...} ».

Ce serait donc une exception 4 I'ex-
ception posée par U'article 10, IIT, de
la loi du 31 décembre 1975 relarif i
Ia vente d’un immeuble entier. Nous
verrons cependant ci-dessous que cela
est 4 nuancer.

Contrairement aux accords collectifs
des 9 juin 1998 et 22 mars 2005, tous
les vendeurs sont concernés, qu’il
s’agisse de personnes physigques ou
morales. Le champ d’application est
donc beancoup plus étendu gue celui
des accords collectifs.

Mais comme pour les accords collec-
tifs, le champ d’application n’est pas
limité aux ventes consécutives & une
division. L’article 10-1 s’applique 3 -
toutes les ventes, que le bitiment fasse
ou non Fobjet d’une division.

Il doit s’agir de ventes. Ces ventes
doivent porter sur un tmmeuble a
usage d’habitation ou 3 usage mixte
d’habitation et professionnel.
Comme pour 'application de I'ar-
ticle 10 : ‘

- sont exclues les ventes entre parents
et alliés jusqu’au guatriéme degré
inclus ;

notes

(1) 4e rapport présenté au Sénat le 5 octobre
2005.
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-~ sont soumises an droit de préemp-
tion de l'article 10-1 les cessions de
la totalité des parts ou actions. de
société lorsque ces parts ou actiens
portent attribution en propriété ou
en jouissance a temps complet de cha-
cun des logements d'un immeuble de
plus de dix logements, 4 'exception
desdites cessions de parts ou actions
entre parents et alliés jusqu’au qua-
triéme degré,

A — Immeuble affecté exelusivement
a usagde d’habitation ou 4 usage mixte
(’habitation et professionnel

Alors que Particle 10, 111, vise « les
ventes portant sur un bdtiment entier ou
sur Uensemble des locanx & usage d’ha-
bitation on 4 usage mixte d’habitation ef
professionnel dudit bitiments », Particle
10-1 vise « la vente, dans sa totalité et
en une seule fois de tout immeuble d usage
d’habitation ou & usage mixte d'habita-
tion et professionnel de plus de dix loge-
mients (...} ».

On peut en déduire trois cas d'ex-
clusion :

~quesil'immeuble contient deslocaux
commerciaux et des logements, il n’y
aurait pas lieu i Papplication de I'ar-
ticle 10-1. Cela signifierait done que
seul 'immeuble 3 usage exclusif d’ha-
bitation ou & usage mixte d’habica-
tion et professionnel serait, le cas
échéant, soumis aux dispositions de
cet article. Ainsi, le vendeur d’un
immeuble entier, comportant plus de
dix logements, mais non exclusive-
ment i usage d’habitation ou mixte
(pour exemple, présence d’'un local
commercial au rez-de-chaussée), ne
serait ni concerné par les dispositions
de Tarticle 10, ni par celles de I'article
10-1.11 sera, si au moins unt congé est
délivré et que le bailleur reléve des
secteurs locatifs IT et III, soumis aux
accords collectifs. Nous ne pouvons
cependantquerester prudentssur cette
exclusion. Compte tenu de I'objectif
du législateur et de la qualité rédac-
tionnelle approximative de nombreux
textes législatifs, on peut trés bien ima-
giner que le rédacteur de cette loi
opére une confusion entre l'usage

« professionnel »etl'usage « commer-
cial » ;

- que si le vendeur procéde 4 la vente
de plus de dix logements, et m&me si
ceslogements correspondenta la cota-
lizé des logements A usage d’habita-
tion ou muxte de 'immeuble, mais
sans pour autant que la totalité des
tots soient vendus, il n'y aura pas lieu
4 Papplication de I'article 10-1 de la
loi du 31 décembre 1975. Et dans
cette hypothése, on sait également
que larticle 10, IIL, prévoit également
une exception au droit de préemp-
tion ;

- que s1 le vendeur a déji procédé i
fa vente d'un lot, puis vend tous les
autres, méme en une seule fois, il 0’y
a pas non plus lieu 4 Papplication de
farticle 10-1.

B — Immeuble de plus de dix logements :
quel décompte ? ’

S’agissant du décompte des ioge-
mients, et en 'absence de toute pré-
cision du texte, on ne peut que, par
prudence, reprendre les critéres défi-
nis par la jurisprudence dans le cadre
de I'zccord collectif du 9 juin 1998,
et par les dispositions de I'accord col-
lectif du 16 mars 2005. Nous consi-
dérerons donc qu’il y a lieu de tenir
compte de tous les logements ven-
dus, quel que soit leur statut locatif,
qu’ils soient libres ou occupés.
Notons que le choix du seuil de dix
logements par le législateur s’explique
par la volonté :

- de ne pas légiférer sur les proprié-
taires particuliers (détenteurs dans la
majorité des cas d’immeunbles fami-
lzaux) ;

- d’harmoniser ce seuil avec celui des
accords collectifs,

& — Lindifférence d’une division

H est 3 noter qu'il est tout 3 fait indif-
férent que I'immeuble fasse ou non
Yobjet d'un état descriptif de division.
Il ne s’agit pas de la vente de «lots »,
mais de la vente d’un immeuble com-
posé de logements. Cela est d'aillewrs
confirmé par le texte qui vise la mise
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en copropriété en cas de préemption
d’un des locataires.

Il - UN GHOIX POUR

LE PROPRIETAIRE BAILLEUR-
VENDEUR : UOFFRE DE VENTE
OU PENGAGEMENT PAR -
L’ACQUEREUR DE PROROGER
LES GONTRATS DE BAIL

Le bailleur gui souhaite vendre 'im-
meuble doit faire le cheix entre les
deux options snivantes :

a} Faire prendre d'acquéreurun enga-
gement de « provoger les contrats de bail
a usage d’habitation en cours 4 la date de
la conclusion de la vente afin de permetire
a chaque locataive ou cccupant de bonne
Sfoi de disposer du logement qu’il occupe
pour une durée de six ans d compter
de la signature de Pacte authentique de
verte (L) »

b} A défaut d’un tel engagement de
I'acquéreur, notifier une offre de vente
a chaque locataire.

A — Pengagement de I'acquéreur :
la prorogation des banx

Il s’agit ici d’apporter une sécurité
temporaire au locataire en lui assu-
rant son droit locatif pour une durée
d’au moins six années, Le texte vise
une prorogation et non un renouvel-
lement. Le bail ne sera pas i son
échéance renouvelé pour six ans. Il
est, au jour de la vente, prorogé de six
années.

Alors que le texte vise dans son champ
d"zpplication la vente de locaux d’ha-
bitation ou i usage mixte d’habita-
tion et professidnne}, il prévoit la
prorogationdes « contrats de bail d usage
d’habitation ». Cette rédaction est-elle
volontaire ?

La question reste posée.

Les conditions du bail restent les
mémes. Cette prorogation sera sou-
mise, bien entendu, 3 1a bonne exé-
cution des clauses du bail par le
locataire.

Le bail doit &tre en cours lors de la
vente, ce qui signifie que tout occu-
pant de bonne foi, dont le bail est en
cours, a droit 4 la prorogation.
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Cet engagement doit impérativernent
étre porté dans l'acte authentigue.
"L'acte doit également contenir Ia liste
des locataires.

Seus condition de cet engagement,
le bailleur »’a aucunement a adresser
des offres de vente,

S’agissant du titre & occupation du
locataire et de sa gualité d’accupant
de bonne foi, les mémes régles que
celles smuses en application pour I'ar-
ticle 10 sont 4 appliquer.

Passé le délai de six ans, le bail sera,
selon son régime, renonvelé, reconduit
taciterment, ot soumis & un congé {2).

1°/ Les rapports acquéreur/locataire
L'engagement de Pacquéreur est pris
dans 'acte de vente, auquel les loca-
taires ne sont aucunement parties. Ces
derniers n'ont pas 4 étre informés,
préalablement i la vente, des opéra-
tlons en cours.

It va cependant se poser un probléme
pratigue suite d la réalisation de la
vente. [l faudra signifier aux locataires
le changement de propriétaire del'im-
meuble, Mais if faudra également leur
faire part de l'engagement pris par
le nouveau propriétaire de proroger
les baux en cours. Comme le reléve
Philippe Pelletier, cette prorogation
ne doit pas s'imposer au locataire. [1
doit étre en mesure de la refuser s’il
le souhaite {l peat y avoir intérét
dans le cas 00l une reconduction tacite
— bail de six ans — li:i serait plus favo-
rable [3]).

En conséguence, st le propriétaire ne
l'informe pas de cet engagement et
des options 4 prendre, il ne pourra en
ancun cas imposer les effets de la pro-
rogation au locataire. Ce dernier
pourra, le moment venu, soit faire
valolr cette prorogation, soit indiquer
qw'elle ne lul est pas opposable.

I} est done souhaitable qu’un acre soit
établi entre le nouveau propriétaire
et le locataire, aux termes duquel les
parties confirment ou non Ia proro-
gation, A défaut de réaction du loca-
taire aux demandes du propriétaire,
quelle doit étre I'attitude du proprié-
taire et comment interpréterlessilence
du Jocataire ?
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On peut bien entendu conseiller an
propriétaire de proposer, par courrier
en recommandé avec demande d’avis
de réception ou par acte d’huissier, la
prorogation telle que prévue par la
loi, en précisant qu’d défaut de réponse
du locataire (sous un délai de deux
moss, par exemple), il est censé refu-
ser la prorogation proposée (4). Nous
pensons cependant gu’une telle st-
pulation serait sans eftet, la proroga-
rion étant de droit pour le locataire,
sans qu'il soit prévu une quelconque
manifestation de volonté de sa part.
Et compte tenu de la volonté affir-
mée du législateur de protégerle loca-
taire, il est probable que les juges
traduisent ce silence au cas par cas
selon I'intérét du locaraire.

Enfin, compte tenu encore du carac-
tére protecteur des dispositions de
cette lol, il parait logique que les frais
de Iacte constatant la prorogation
soientd la charge exclusive du baillenr.

2°/ Les rapports acquéreur/vendear

Le vendeur doit remettre 3 Pacquérenr
une liste des locataires. En pratique, on
conseillera d’annexer i Pacte un « état
locatif » complet reprenant les carac-
téristiques essentielles des baux,
Cependant, 1l e fat pas néghiger le cas
ofl le propriétaire aurait omis d’indi-
quer Pexistence de tel ou tel locataire.
Clest Ia raison pour laguelle, en sus de
la liste des locataires, il faut dans Pacte
faire prendre 'engagement par acqué-
reur de « provoger fous les baux concernés
par les dispositions de article 10-1 de la
foi du 31 décembre 1575, y compris ceux
qui ne figureraient pas dans la liste ».
Entre 'avani—contrat et la vente, il y
aura lieu, ainsi que cela est pratiqué
dans le cadre de la vente de logement
occupé, de prévolr une convention
entre le vendeur et l'acquéreur s’agis-
sant de la gestion des baux en cours
Jusqu’d Pacte constatant la réalisation
definitive.

3°/ Sanctions du non-respect

de Pengagement

La loi ne précise pas les sanctions
applicables au non-respect de 'enga-
gement pris par acquéreur.

Dans les rapports vendeur/acquéreur,
il ne peut v avoir de sanction, 'ac-
quéreur ayant satisfaic & ses obliga-
tions d’engagement dans Pacte, tel
que prévu par la loi.

Dans les rapports occupant/acquéreur,
Poccupant peut parfaitement opposer
a l'acquéreur son droit 3 prorogation.
Un congé déhivré par Pacquéreur, en
contravention avec son engagement
de proroger les baux,d occupant serait
ainsi sans effet pour Poccupant.

4%/ La revente de 'immeuhle
Différents cas de figure peuvent se
présenter.

a) L’acquéreur revend la totalité
de 'immeuble

Cette vente sera, a son tour, souniise
aux dispositions de larticle 10-1. Un
nouvel engagement de proroger de
six ans les baux devra &tre stipulé, sans
tenir compte des délais écoulés entre
la premicre vente et la seconde. '

b) Dacquéreur veut vendre par fots
Il sera, selon sa qualité et fa situation
de 'immeuble, soumis aux dispositions
de I'article 10 de la loi du 31 décembre
1975 ou aux accords collectifs.
Cependant, Pacquéreur des lots devra
poursuivre Uengagement de proroga-
tion pris parson vendeurlorsdelachat
de I'immeuble entier. Et 'occupant
pourra en tout état de cause opposer
son droit 4 prorogation i ce nouvel
acquéreur.

notes
(2) Département immobilier Lefivre, Peile-
tier et associés, Principaux apports de la loi

« Aurillac », Lamy Droit immobilier, 2006,
n® 137 1« le métanisine de pravogation de Pen-
senible des bavx dhabitation e cours aura ainsi
i cffer inateenden :celud d’aligner a la méme da-
fe, six ans aprds Pacquisition de Pinsenble entier,
le tersie extinctif de tous les baux en cowrs ».

(3) Cas d’un bail de six ans qui prend fin
cing mois aprés la date de 1acte de vente, 1l
est rop tard pour délivrer un congé au loca-
taire, qui verra son bail classiquement renou-
velé pour six ans. La durée rorale serait alors
de six ans et cing mois.

(#) Département immobilier Lefevre, Peile-
tier et associés, Principaux apports de la loi

« Aurillac », op. cir.
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B — Cooverture du droit
de préemption et la fixation du prix

Ce n’est qu’a défaut pour Vacquérenr
de prendre 'engagement de proro-
ger les baux que le droit de préemp-
tion du locataire va s’ouvrir,

Le bailleur doit faire cannaitre par
lettre recommandée avec demande
d’avis de réception i chacun des loca-
taires ou occupants de bonne foi :

- I'indication du prix et des condi-
tions de ia vente dans sa totalité et en
une scule fois de 'immeuble

- 'indication du prix et des condi-
tions de la vente pour le local qu'il
occupe,

Et la sanction de I'absence de notifi-
cation est lourde :c’est la nullité de
la vente de Pimmeuble entier.

Siun des locataires préempte et que
les lots non préemptés font Pobjet
d’une vente 4 un tiers i des condi-
tions plus avantageuses, il faudra
rouvrir le droit de préemption du
locataire.

Contrairement 3 la sanction appli-
cable au défaut de la premiére noti-
fication, la sanction d’un défaut de
seconde notification entrainera non
pasla nuliité de la vente de Pimmenble
entier, mais fa nullit¢ de ia vente opé-
rée d un ters.

Faut-il nécessairement que Vaddition
des prix individuels corresponde au
prix total ?

Le texte ne le précise pas.

Pour les uns, c’est une évidence, un
des objectifs de la loi étant de lutter
contre les spéeulations immobiliéres.
La valeur additionnée des lots indivi-
dualisés doit correspondre au prix glo-
bal. U'objectif de la loi est d’éviter les
méfaits (selon ses défenseurs) de la spé-
culation immobiliere. Indiquer desprix
par lot pour un montant supérieur au
prix global serait frauduleux (5).
Pour les autres, il est économique-
ment invraisemblable d’imposer un
tel calcul.

On sait que la vente séparée par lots
ne peut avoir la méme incidence
financidre que celle de 'immeuble
complet. Le propriétaire tirera un
meilleur prix par des ventes séparées

gue par une vente totale. En contre-
partie, cette opération sera pour lu
longue, complexe, incertaine et cofi-
teuse, Cest la raison pour laquelle un
propriétaire peut souhaiter vouloir se
séparer de 'immeubie entier, laissant
a I"acquéreur le soin d’opérer par la
sulte des ventes lot par lot.

De son ¢dié, ["acquéreur de la tota-
1ité de I'immeuble ne réalisera Popé-
ration que 5’1l est probable qu’il en
retire un bénéfice. Les prix de vente
cumulés des lots doivent nécessaire-
ment pour lui étre az moins supé-
rieurs au prix d’achat de Fimmeuble
entier.

Le vendeur de Iimmeuble entier et
sonacquéreur trouventainsi tous deux
un intérét 4 lopération envisagée.
Quel serait denc l'intérét pour un
propriétaire de vendre en une seule
fois 'immeuble 3 un acquéreur qui
ne prendrait pas'engagement de pro-
roger les baux, sachant qu’il va devoir
mettre en copropriété I'immeuble,
établir un diagnostic, gérer les nom-

breuses notifications de droit de pré-

emption, leurs incertitudes (refus
d’offre de prét, non-réalisation des
ventes, litiges, erc.), et tout cefa pour
un « prix de gros » ?

I ressort d’ailleurs du rapport n* 4
présenté au Sénat le 5 octobre 2005
que cette information relative au prix
a pour eftet d’assurer la transparence
financiére de 'opération. Ce rapport
rappelle quil est logique que le prix
de vente au métre carré du logement
au locataire soit sensiblement supé-
rieur 4 celui résultant du ratio prix
total de vente en bloc de I'immeuble
et nombre de métres carrés. Et ce

‘rapport de préciser que « fes juridic-

tions devraient étre 4 méme de sanction-
ner les prixc de vente doni le montant
seraif fixé abusivenient par le bailleur
dans la seule intention de mettre le loca-
taire ou Poccupant de bonne foi dans Pim-
possibilité pratique d’exercer sen droit de
préemption ».

Le texte reste cependant muet sur ce
point,

Et la mise en ceuvre juridique et pra-
tique de la vente nous améne 4 tem-
pérer I'analyse économique.
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Pour bien comprendre, prenons un
exemple chiffré

U propriétaire veui vendre son inmieuble
entier pour tine valeur de 1 200,

Soit il tronve un acquéreur (sachant qu’il
y e aura de noins en woins) qui prend
Pengagement de proroger les baux. La
vente porte sur I inumenble entier composé
de dovze logements pour un prix de 1 200
(on suppose, pour simiplifier Uexemple,
que les appariemnents sont tous les mémes,
chacun d’une valeur de 100).

Soit Pacquéreur potentiel ne veut pas
prendre Pengagement de proroger les bavix.
Il va falloir :

a) Se mettre d’accord aver I acquérenr prin-
cpal afin de prévoir Pissue de la venie en
cas de préemption par un ou plusicurs
locataires {I’acquéreur poursuit-il ou non
son acquisition 2) ; _
b) Etablir des grilles de prix — on se trouve
i face @ une grande difficulté il est
logigue, dconomiquement, que addition
des prix individuels par lot soit plus éle-
vée que le prix de la vente en une seule
Jois de la totalité de Vimmeuble.
Cependant, juridiquement, le systdne est
plus complexe.

Dans notre exemple, on imagine que le
propriétaire propose & chacun des locataires
un prix de 130 par appartement. Trois
locataires préemptent : 3 x 130 = 390.
Le « solde » serait alors vendu & I'ac-
queérenr initial powr 1 1 200 — 390 =
810. Le prix par appartement (il en reste
9) serait alors de 1 810/% = 90,

En conséquence, il fandra purger 2
nouveau le droit de préemption des
locataires, le prix étant plus avantageux
(90 au heu de 130). Donc, 4 nouvean
se mettre d’accord avec acquéreur
principal sur le sort de la vente, noti-
fier 4 nouveau, perte de temps, incer-
titude, ete,

Pong, et afin d’éviter ces difficultés
et aléas, la solution consisterait 4 por-
ter un prix de vente par lot dont le
total est égal au prix de vente de la
totalité de Pimmeuble.

notes
(3) E de LaVaissiére, Le point sur les ventes
la découpe aprés la loi « Aurillac », AJDI
2006, p. 616.
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Le systéme est donc lourd et complexe,
Allens plus loin : supposons que le
propriétaire prenne option de fixer
des prix par lot dont le total est supé-
rieur au prix de la totalité de I'im-
meuble et gu’aucun locataire ne
préempte. La vente de la totalité de
I'immeubie est conclue. La loi étant
muette sur I'obligation de la corréla-
tion entre les prix par lot et le prix
de I'immeuble, cette vente n’est pas
a l'abri d'une action en nullité.

Les conséquences pour le vendear qui
ne trouverait pas un acquéreur gui
prend 'engagement de proroger les
baux seraient alors les suivantes :

- soit il renonce 3 toute idée de vente,
et 1l en résuitera une moins grande
fluidité du marché ;

[] Vous trouverez ci-joint mon raglement de

- soit il préférera lu-méme diviser et
vendre par fots, mais avec un prix qui
sera celui du marché.

Finalemenst, I’effet essentiel de cette
loi est :

- non pas de permettre alx occupants
de devenir propriétaires, mais de leur
permettre de prolonger leur occupa-
tiont dans les lieux ;

~ d’éliminer les ventes en bloc suc-
cessives, accusees, 4 tort ou A raison,
de favoriser fa spéculation immobi-
liere. Nul ne doute que cette loi aura
des répercussions trés lourdes sur la
profession de marchand de biens.

Il v a certes un intérét important a
protéger les locataires, mais 4 une
épaque ott 'on cherche i faciliter "ac-
cession 4 la propriété, il est 4 craindre

au prrx de 438 € 1{1 soit 447,20 € T1c (TVA 2,1%)

que des propriétaires renoncent i
vendre. Le législateur a souhaité inter-
venir, mais de 14 3 imposer autorizai-
rement des prix planchers, il n'y a
qu'un pas qui a failli étre franchi...

I1 est en tout état de cause trop tt
pour se prononcer sur les répercus-
sions économiques de cette loi.
Rappelons enfin que le non-exercice
du droit de préemption par les loca-
taires, et donc 1a vente de la totalité
de Pimmeuble, n’a pas pour effet
d’éteindre les zutres droits de pré-
emption ¢ui pourralent étre mis en
ceuvre par la suite {premiére vente
aprés division, cas visé par I'article 10
delaloidu 31 décembre 1975, congé-
vente delaloidu 6 juillet 1989, accords
collectifs). H

Le prix corraspond & un abonnement annuel qui comprend 11 numéros mensuels (120 pages), 1 indax anauel,
45 lettres hebdomadaires (4 pages) et 1 cédérom archives actualisé aver accds @revue en ligne compatible PC,

{réf. J0001)

au pnx de 360 € Hr, soit 367,56 € T7c (TVA 2,1%)
Le prix correspond & un abonngment annuel qui comprend 11 numéras mensuels (120 pages), 1 index annuef
et 1 cédérom archives actualisé avec accés @ravue en figne compatible PC.

] Je réglerai & réception de facture.

Merci de compliéter (ou de reslmer) vas cuardonnees

O Mme O Mlle M. Nom!Prennm

€ ™ par chéque & Pordre de Lamy SA, je recevrai une facture acquittée,

Frix des abornements valables au 01/01407 franco de port
&t d’'embaflage seus réserve d'une modification du taux ge

-[002425 001]

TVA applicable au moment de la commande. Pour jout
envoi nors de France métropolitaine, une majoration est

Fonctlon Société ; prévug sur le prix HY de 16% pour Europe et fes DOM-
Adresss - TN, et de 20% pour les autres pays.

Godapostal ;L1 | 1 | fVile: Signature et cachet
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Conformément A fa loi du 6 janvier 1978, ces informations peuvent donner Heu 2 l'exercice d'un droit d'accés et de rectification auprés da LAMY SA Direction Commerciale.

Conditions générales de vente, informations et commandes : GINRUCTLY 0 825 08 08 60) www.lamy.fr
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